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Sosbusters depanne bs1Y
votre ordlnateur a domlcﬂe B

N LANGAGE marketing, on

appelle ca du teasing L'ob--

jectif : interpeller les gens de
~were A faire patler de soi et se
rapidement connaitre. Les
s créateurs de la société infor-
- e Sosbusters — qui Sim-
“= a Compiégne — lont bien

wenpsis et ils vont ainsi défiler dans

© impériale aujourd’hui toute la

nee, auvolant d'une RollsRoyce !

w5t déguisés en gentils tueurs de
en référence aux extermina-

. de fantémes du film américain

= Fantdmes » plus connus sous
11 de Ghostbusters, qu'ils distri-
ront des prospectus aux prome-
. Cette nouvelle société veut
“wiopper le créneau pour linstant
srisé du dépannage a domicile
“readré), « Nous avons choisi
o earil est un peu connu, Dans
1, les tueurs de fantOmes sont
o5 et en plus ¢ca marche. Nous,
vareil », expligue Charles Si-

'un des créatewrs du projet.

¢ Des mots simples

ot des solutions rapides »
-mfesseur d'université, qui a tra-
' pour de grandes Sodiéles, a fait.
onstat simple : « On se retrotuve

wrvent biaqué avec son ordinateur

des cheses-tautes bétes etil est

».wi méme beatcoup plus pra- -
« de sefaire dépannera domicile

le se déplacer chez son reven-
v » Autie particularité de cefte

«ié un brin décalée, les salariés

ont pas ce que Pon appelle de
nibmmaticiens. « J'ai tout appris
tﬂs.,;e Wai pas fait d'école », ex-

« Fabrice Blesse, 23 ans, qui ha-
Qémy ouil hébelge prou's‘oire—

J“’%I&LW*”

Poclﬂi i

- aimons notre boulot. Oﬁ\@uﬁm
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COMPIEGNE, HIER MATIN. Fabrice B!esse (@ l'avant) et Nicolas Carlier, deux des jeunes créateurs de &
société fnfonnatfque Sosbusters qui s’installe 3 Compiégne. (LP/F-XC)

mentl&s locaux delasociéié. Cequ’ll
considére comme un avantage: « On

- ne se prend pas la téte. Chez nous,

pas de cravate, mais des mots
simples et-des solutions rapides. »
Nicolas Carlier, 25 ans, ajoute :
«Nomsomesdmpassw:m&c;m :

quil soit bien fait, un poiiit cest.
tout. » Le tarif de lintervention a g
fixé §4_5 €. Un cofit pas foreément”
exorbitant par rapport 4 un service
aprés-vente classique, ot les délais

- sont de surcroit parfois plus longs.

« Chez nous, cest du sur-mesure »,

conclut Charles Simon.
Francois=XavieEr CHAuVET

WwW.sSosbusters.com :

s L EXISTE plusieurs sociétés
de services mfonnaﬁques en
| tous S genfes qui ont pignon Surue

i ﬁﬁumplégne, la création dun'ser- -

dé dépannage 2 domicile est -

‘nouveauté. Reste 3 savoirsila’

. clientéle, pour linstant habituée 3

sins spécialisés ou ‘de la. glande
 distribution, sera au rendez-vous ?
« Oui », assurent les nouveaux
chefs dentreprise, qui ont déja
testé le marché 3 Amiens, Abbe-

| faire appel & des enireprises -oit . n1ém
: dessemcesapréﬂentedemaga

~Un vide a combler-

ters dJsposem de locaux. « Un or
dinateur, c’est comme une
- machine alaver, on doqtpouvmrlc
“ yéparet 2 domicile. Bt puis; beau;
“coup dé gens n'ont sGrement pas
envie de se séparer de leur ordina
t@arpmdaut de longues semaine:
e si ¢a cofite un peu plu
- cher », assure Charles Simon. E
d’asséner : « Nous sommes sur ut
-créneau a défricher. Les société:
traditionnelles préferent s'occupe
des entreprises. Nous privilégion:
le particulier. »
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